
 หลักสตูร  Digital Marketing Strategies รุน่ที� 5 
 วันที� 4 – 5 พฤศจิกายน 2566 เวลา 9:00 – 17:30 น. | Hybrid Experience 

 1.  Course Description | รายละเอยีดหลักสตูร: 
 สัมมนา Digital Marketing Strategies คือ สัมมนาเข้มข้น 2 วันในการให้ความรู้ผู้เรียนเพื�อสร้างสรรค์กลยุทธ์และวิธีการทางธุรกิจเพื�อ 
 การเติบโตอยา่งมั�นคง ด้วยการปูพื�นฐานความเข้าใจในการทําการตลาดออนไลน์เชิงกลยุทธ์ การลงมือทํา ข้อควรระมัดระวัง และกรณี 
 ศึกษาต่างๆ เพื�อเป�าหมายในการบูรณาการผู้เรยีนเพื�อนําไปใช้สร้างผลลัพธ์ทางธุรกิจ 

 2.  Intended Learning Outcomes (ILOs) | ผลลัพธ์มุ่งหวังของหลักสตูร 
 1.  ผู้เรยีนเข้าใจกระบวนการและขั�นตอนในการตลาดออนไลน์  ทั�งในเชิงทฤษฎีและเชิงปฏิบัติการ เพื�อนําไปสูก่าร 
 สรา้งผลลัพธ์ทางธุรกิจได้อยา่งมีแนวทาง 
 2.  ผู้เรยีนสามารถเข้าใจองค์ประกอบการวางกลยุทธ์การ  ตลาด ลงมือปฏิบัติใช้จริง และประเมินผลการดําเนินการ 
 ทางการตลาดได้อยา่งมีประสิทธิภาพ 
 3.  ผู้เรยีนสามารถใช้เครื�องมือทางการตลาดในการวิเคราะห์  ผลแคมเปญ (Campaign) การตลาดขององค์การได้ 
 อยา่งมีประสิทธิภาพ 

 3.  Topics and Sub-Topics | หวัข้อหลักและหวัข้อยอ่ย 

 ชื�อหวัข้อ  ชื�อหวัข้อยอ่ย 
 Digital Marketing 
 Strategies Overview 
 ภาพรวมกลยุทธ์การตลาด 
 ออนไลน์ 

 ▪  Fundamental Marketing |  ปูพื�นฐานความเข้าใจการตลาด  เบื�องต้น 
 ▪  Strategic Marketing: Choose what NOT to do |  กลยุทธ์  การตลาดและการจัดสรร 

 ทรัพยากรและลําดับความสําคัญ 
 ▪  Strategy Models for Digital Marketing |  โมเดลกลยุทธ์  รูปแบบต่างๆ ข้อดีและข้อเสีย 

 ในการดําเนินการ 

 Start with WHY 
 ทําไมลูกค้าถึงต้องเลือกซื�อจาก 
 คุณ? 

 ▪  Why You? |  ทําไมลูกค้าถึงต้องเลือกคุณ 
 ▪  Job to be Done |  ความเข้าใจผลลัพธ์ที�ลูกค้าคาดหวัง  จากสินค้า/ บริการของคุณ 
 ▪  Marketing Myopia |  ขยายความเป�นไปได้ให้กลยุทธ์การตลาด  เพื�อการนําเสนอรูปแบบ 

 ใหม่ๆ  

 Understand Your 
 Customer  เข้าใจลูกค้าของคุณ 

 ▪  Customer Avatar |  รู้จักตัวตนและความต้องการของกลุ่ม  เป�าหมาย 
 ▪  Demographic |  หลักการกําหนดกลุ่มเป�าหมายด้วยหลักประชากรศาสตร์ 
 ▪  Psychographics |  หลักการกําหนดกลุ่มเป�าหมายด้วยหลัก  ประชากรศาสตร์ 
 ▪  Decision Making |  หลักการกําหนดกลุ่มเป�าหมายด้วยวิธี  การตัดสินใจ 
 ▪  Pain Point |  หลักการจําแนกกลุ่มเป�าหมายด้วยป�ญหาที�  กลุ่มเป�าหมายคุณมี 

 Define Your Unique Selling 
 Proposition 
 กําหนดจุดแข็ง/ จุดขายธุรกิจ 
 คุณ 

 ▪  3C Model |  การสํารวจและคัดเลือกจุดขายที�สร้างความโดด  เด่นเหนือธุรกิจอื�นๆ ใน 
 อุตสาหกรรม 

 ▪  Features VS Benefits |  ความแตกต่างระหว่าง คุณสมบัติ  และ คุณประโยชน์ 
 ▪  Deep Benefit |  การเข้าใจคุณประโยชน์เชิงลึกที�กลุ่ม  เป�าหมายต้องการ 
 ▪  Articulate Your Benefit |  การสร้างคุณประโยชน์ที�สะท้อน  ความต้องการลูกค้า 
 ▪  Avoid Pain VS Gain Benefits |  ความแตกต่างระหว่างการ  สร้างจุดขายที�แก้ป�ญหาให้กับ 

 กลุ่มเป�าหมาย หรือ สร้างจุดขายที�ทําให้กลุ่มเป�าหมายมีความต้องการ 

 Content Marketing 
 การตลาดสายคอนเทนต์ 

 ▪  Content Formats |  การสร้างรูปแบบของคอนเทนต์ที�สอดคล้อง  กับกลุ่มเป�าหมาย 
 ▪  5 Ways to make Content that Converts |  5 แนวทางในการ  สร้างคอนเทนต์ที�ทํายอด 

 ขายได้กับธุรกิจ 

 Offer & Promotion  ▪  Offers VS Promotion |  ความแตกต่างระหว่างข้อเสนอ และ  โปรโมชั�น 
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 สรา้งข้อเสนอและโปรโมชั�น  ▪  Tactics for Creating Offers |  กลวิธีในการสร้างข้อเสนอ 

 Marketing Allocation 
 การจัดสรรงบการตลาด 

 ▪  Goal (5 W + 1 H) |  วิธีการตั�งเป�าหมายทางการตลาดด้วย  5W + 1H 
 ▪  Identify Channel |  การกําหนดชอ่งทางการตลาดที�สอดคล้อง  กับเป�าหมาย 
 ▪  Budget & Benchmark |  การจัดสรรงบประมาณ และการวางมาตรฐาน 
 ▪  Projected ROI |  การวางเกณฑ์ผลตอบแทนจากการทําการตลาด 

 Repeating Sales 
 การทําให้ลูกค้ากลับมาซื�อซ�า 

 ▪  Collecting Data for Marketing |  หลักการจัดเก็บข้อมูล  เพื�อนําไปใช้สร้างยอดขายที�มาก 
 ขึ�น 

 ▪  Loyalty Program for Digital Marketing |  การสร้างความ  สัมพันธ์กับลูกค้าระยะยาว 

 4.  Speakers | วิทยากร: 
 สําหรบัสัมมนา Digital Marketing Strategies จะถูกจัดขึ�นในวันเสาร์ที� 22 – วันอาทิตย์ที� 23  กรกฎาคม 2566  เวลา 9.00 - 17.30 น. 
 ดําเนินการสอนโดย: 

 1.  ผศ. ดร. ดิสสทัต ประเสรฐิสกลุ  - อาจารย์ประจํา วิทยาลัย  นานาชาติ มหาวิทยาลัยมหิดล และผู้เชี�ยวชาญด้านการวางกลยุทธ์ 
 ธุรกิจ 

 2.  คณุ ชัชวาล เดชาโรจนภัทท์  - อดีต CMO บริษัท ฟ�นันเซีย  ไซรัส จํากัด (มหาชน) และอาจารย์ด้าน Digital Media Buying ให้ 
 แก่องค์กรชั�นนํา 

 5.  Learning Format | รูปแบบการเรยีนรู:้ 
 หลักสูตร Digital Marketing Strategies จะถูกจัดในรูปแบบการสอนผา่นทางออนไลน์แบบ Virtual Interactive ที�ผู้เรียนสามารถเรียน 
 ได้จากทุกที�ทั�วประเทศไทย และสามารถสื�อสารกันได้แบบ Real – Time ดังนั�น จะมีทั�งการเรียนรู้ในรูปแบบ Lecture Based (การเรียน 
 ผา่นการเลคเชอร)์ และ Workshop Based (การทํากิจกรรมเวิร์คช็อป) ตลอดทั�งหลักสูตร 

 6.  Certificate of Completion | การได้รบัประกาศนยีบตัร: 
 ผู้เข้ารว่มหลักสูตรจะได้รบัใบประกาศนียบัตรออกโดย บริษัท แพน โฟ จํากัด และ วิทยาลัยนานาชาติ มหาวิทยาลัยมหิดล  โดยจะต้องมี 
 เกณฑ์ดังต่อไปนี�: 

 เกณฑ์ในการรบัใบประกาศนียบัตร  การผา่นเกณฑ์ 

 การเข้าเรยีน  80% ของเวลาเรียนทั�งหมด 

 โดยผูเ้รยีนจะได้รบัใบประกาศนยีบตัรเป�นไฟล์ downloadable .PDF ผา่นทางอีเมล 

 7.  Participants & Ex- Students | ผูเ้รยีนที�เคยผา่นการอบรม: 

 ❖  ผู้เคยผา่นการอบรมมีตําแหนง่และสายงานดังต่อไปนี�: 

 Marketing Director  Vice-President  Managing Director 
 Senior Digital Marketing Specialist  Digital Marketing Officers  E-Commerce Supervisor 
 Digital Marketing Manager  Marketing Coordinator  และอื�นๆ อีกมากมาย 
 Content Marketing Manager  Product Owner 

 ❖  ผู้เคยผา่นการอบรม มีโปรไฟล์และรูปแบบธุรกิจดังนี�: 

 สื�อมัลติมีเดีย  สินค้าเพื�อสุขภาพ  เอเจนซี�การตลาด 
 โรงเรยีนและสถาบันศึกษา  สินค้าทางการเกษตรแปรรูป  ที�ปรึกษาด้านธุรกิจ 
 อสังหารมิทรพัย์  อุปกรณ์ก่อสร้าง  การเงินและการบัญชี 
 รา้นอาหาร  สินค้าอุปโภคบริโภค  โรงแรมและการท่องเที�ยว 
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 ❖  ผู้เคยผา่นการอบรมมาจากพื�นที�หลากหลายในประเทศไทย อาทิ: 

 กรุงเทพมหานคร  สงขลา  ปทุมธานี 
 เชียงใหม ่  ราชบุร ี  ภูเก็ต 
 สุรนิทร ์  นครปฐม  นครศรีธรรมราช 
 มุกดาหาร  ขอนแก่น  สปป. ลาว 

 8.  Registration Fees | ค่าสมคัรอบรม 

 หลักสูตร Digital Marketing Strategies เป�ดให้ลงทะเบียนแก่ผู้ที�สนใจในการทําการตลาดออนไลน์มีค่าใช้จ่ายในการเข้ารว่มอบรมทั�ง 
 สิ�น 7,900 บาท (ราคานี�ไมร่วมภาษีมูลค่าเพิ�ม 7%) โดยผู้สนใจสามารถกรอกรายละเอียดได้ในฟอร์มที�แนบมาไว้ในเอกสารฉบับนี� หรือ 
 ผา่นทางเว็บไซต์  https://panpho.co/dms  ป�ดลงทะเบียน  วันที� 10 กรกฎาคม 2566 

 ทั�งนี� หากบรษัิทมีความประสงค์ในการรับใบแจ้งหนี�สําหรับชําระค่าอบรมหลักสูตร สามารถกรอก  รายละเอียดได้ที� 
 https://panpho.com/quotation  หรอื  LINE: @PANPHO เพื�อ  ทําการติดต่อกับทีมงานที�ดูแลหลักสูตร 
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 ใบสมัครหลักสตูร Digital Marketing Strategies 
 General Details | ข้อมูลทั�วไป: 

 ชื�อผู้สมัคร ________________________________________________________________ นามสกุล _________________________________________________________ 

 NAME ____________________________________________________________________ SURNAME _______________________________________________________ 

 วัน/เดือน/ป� เกิด ________________________________________________________ ชื�อเล่น ____________________________________________________________ 

 เบอร์โทรศัพท์ ___________________________________________________________ Email _____________________________________________________________ 

 ที�อยูป่�จจุบัน บ้านเลขที� ______________________ หมูที่� __________ ซอย ___________________ ถนน ______________________________________________ 

 แขวง/ ตําบล ____________________ เขต/ อําเภอ ___________________________ จังหวัด _________________________ รหัสไปรษณีย์ ______________ 

 ตําแหนง่ผู้สมัคร ______________________________________________________________________________ อายุงาน _____________________________________ 

 Company Details | ข้อมลูบรษัิท: 

 ชื�อบริษัท ________________________________________________________________ Company Name ________________________________________________ 

 สาขา ________________________________________________ เลขประจําตัวผู้เสียภาษี ______________________________________________________________ 

 ชื�อผู้ประสานงาน (ถ้ามี) _____________________________________________________________________________________________________________________ 

 เบอร์โทรศัพท์ ___________________________________________________________ Email _____________________________________________________________ 

 ที�อยูบ่ริษัทบ้านเลขที� ______________________ หมูที่� __________ ซอย ___________________ ถนน ________________________________________________ 

 แขวง/ ตําบล ____________________ เขต/ อําเภอ ___________________________ จังหวัด _________________________ รหัสไปรษณีย์ ______________ 

 ตําแหนง่ผู้สมัคร ______________________________________________________________________________ อายุงาน _____________________________________ 

 ประเภทบตัร  ราคาปกติ  ราคาพิเศษ  ภาษีมูลค่าเพิ�ม  รวม  หกั ณ ที�จ่าย  ยอดชําระ 

 เรียนแบบ Virtual  10,900 บาท  7,900 บาท  553 บาท  8,453 บาท  237 บาท  8,216 บาท 

 เรียนแบบ Onsite  14,900 บาท  9,900 บาท  693 บาท  10,593 บาท  297 บาท  10,296 บาท 

 สามารถ  ชําระ  ค่า  ลง  ทะเบียน  มา  ได้ที�  :  ธนาคาร  กสิกร  ไทย  ชื�อ  บัญชี  :  บริษัท  แพน  โฟ  จํากัด  ประเภท  บัญชี  ออม  ทรัพย์  เลข  ที� 
 บัญชี  009-1-34687-7  เมื�อ  ทําการ  ชําระ  ค่า  ลง  ทะเบียน  เสร็จ  แล้ว  ท่าน  สามารถ  สง่  ใบ  สมัคร  พรอ้ม  หลัก  ฐาน  การ  ชําระ  เงิน  มา  ที� 
 info@panpho.co  m  หรอื  LINE:@PANPHO  เพื�อ  ลง  ทะเบยีน  เอกสาร  หัก  ณ  ที�  จ่าย  ตัว  จริง  กรุณา  สง่  ไปรษณีย์  มา  ที�  :  บริษัท 
 แพน  โฟ  จํากัด  115/14  พุทธ  มณฑล  สาย  2  ซอย  21/1  ศาลา  ธร  รม  สพน์  ทวี  วัฒนา  กรุงเทพมหานคร  10170  เลข  ประจํา  ตัว 
 เสียภาษี 0105543002610 

 หมายเหต ุ
 1.  สําหรบับรษัิทที�ต้องการสง่พนักงานมาเรยีนมากกว่า 1 ท่านสามารถติดต่อทีมงานเพื�ออํานวย 

 ความสะดวกในการลงทะเบียน 
 2.  กรณีหลักสูตรยืนยันจัดอบรมแล้ว บริษัทฯ ขอสงวนสิทธิ�ในการคืนเงินทุกกรณี 
 3.  สําหรบัการวัดผลการอบรม ทางบริษัทฯ ขอสงวนสิทธิ�ในการสง่ใบประกาศนียบัตรให้กับผู้ที�ไม ่

 ผา่นเกณฑ์วัดผลที�หลักสูตรได้กําหนดไว้ 

 สนใจสํารองที�นั�งได้ที�  Info@panpho.com  โทรศัพท์ 094-242-4197 อัตราค่าฝ�กอบรมรวมเอกสารประกอบการอบรมและค่าจัดสง่แล้ว 
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